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Introduccion

Queremos que seas rico

Los ricos son cada vez mds ricos pero, ;qué
hay de ti?

La clase media esta desapareciendo, y una
clase media

en reduccion es una amenaza para la
estabilidad

de Estados Unidos y para la democracia en
el mundo.

Queremos que seas rico para que

seas parte de la solucion y no parte del
problema.

DONALD J. TRUMP Y ROBERT T. KIYOSAKI



Donald Trump y Robert Kiyosaki estan
preocupados. Les alarma que los ricos
son cada vez mas ricos y Estados
Unidos es cada vez mas pobre. Al igual
que las capas de hielo en los polos, la
clase media estd desapareciendo.
Estados Unidos estd convirtiéndose en
una sociedad dividida en dos clases.
Pronto seras rico o pobre, Donald y
Robert quieren que seas rico.

Este fendmeno —la desaparicion de
la clase media— es un problema global,
pero sucede sobre todo en los paises
ricos del Grupo de los Ocho (Inglaterra,
Francia, Alemania, Japon, entre otros).

Alan Greenspan, ex presidente de la
Junta de la Reserva Federal de Estados



Unidos, afirmé: “Como he dicho
frecuentemente, ésta no es la clase de
problema que una sociedad democratica
—capitalista— pueda admitir sin tomar
cartas en el asunto”. Asimismo, explico
que la brecha entre los ingresos de los
ricos y el resto de la poblacion
estadounidense es tan grande, y crece a
tal velocidad, que puede poner en riesgo
la  estabilidad del  capitalismo
democratico.

El problema es la educacion

(Cual es la causa principal del
problema, segun el presidente de la
Junta de la Reserva Federal de Estados



Unidos? En pocas palabras, la falta de
educacion. Greenspan sefala que los
niflos  estadounidenses  superan el
promedio mundial hacia el cuarto grado,
pero para el decimosegundo estan muy
rezagados: “Debemos hacer algo para
evitar que esto ocurra”.

Donald Trump y Robert Kiyosaki
también culpan a las deficiencias
educativas, pero se concentran en otra
clase de educacion: la financiera.
Ambos estdn muy preocupados por la
ausencia de educacion financiera de
calidad en Estados Unidos, en cualquier
nivel. Ambos culpan a la falta de
educacion financiera de que Estados
Unidos haya pasado de ser el pais mas
rico del mundo al mas endeudado de la



historia, y con tanta rapidez. La
debilidad de la economia
estadounidense y del doélar (la divisa
utilizada como reserva mundialmente)
no favorecen en nada la estabilidad
mundial. Como suele decirse en otras
partes del mundo: “Cuando Estados
Unidos estornuda, el mundo pesca un
resfriado”.

Los dos son maestros

Donald Trump y Robert Kiyosaki son
empresarios € inversionistas exitosos;
hacen negocios y cuentan con
reconocimiento internacional. También
son maestros. Ambos son autores de



bestsellers, disefian juegos de mesa
educativos, pronuncian conferencias en
encuentros  relacionados con la
educacion financiera y protagonizan
programas de television educativos.
Donald Trump tiene su exitosisima serie
El aprendiz, y Robert Kiyosaki el
programa Richs Dad Guide to Wealth
en PBS, reconocida cadena educativa de
la television publica.

Ambos son maestros no porque
necesiten mas dinero; lo son porque les
preocupa tu destino y el de tu familia,
del pais y del mundo.

Los ricos que quieren mejorar las
cosas suelen donar dinero a causas en
las que creen, pero Donald y Robert



ofrecen su tiempo ademas de dinero.
Como afirma el dicho: “Da a una
persona un pescado y lo alimentaras un
dia; ensénale a pescar y lo alimentaras
toda su vida”. En vez de soOlo firmar
cheques para ayudar a los pobres y a la
clase media, Donald y Robert les
enseflan a pescar. Ademas, un
porcentaje de la venta de cada libro sera
donado a otras organizaciones que
promueven la educacion financiera.

Consejo final

Hay tres clases de consejos financieros:
para los pobres, para la clase media y
para los ricos. El consejo financiero



para los pobres es que el gobierno se
haré cargo de ellos. Los pobres cuentan
con la seguridad social y Medicare.[*]
El consejo financiero para la clase
media es: obtén un empleo, trabaja duro,
gasta lo menos posible, ahorra, invierte
para el futuro en fondos de inversion y
diversifica. La mayoria de las personas
de la clase media son inversionistas
pasivos: inversionistas que trabajan e
invierten para no perder. Los ricos son
inversionistas activos que trabajan e
invierten para ganar. Este libro te
ensefiara a ser un inversionista activo, a
desarrollar tus recursos para vivir una
vida  maravillosa  trabajando e
invirtiendo para ganar.

Donald Trump y Robert Kiyosaki son



autores de bestsellers 'y reconocidos
conferencistas porque ensefian a las
personas a desarrollar sus habilidades,
aprovechar sus recursos y mejorar su
calidad de vida. Ellos no quieren que
las personas trabajen duro y eviten los
lujos; quieren que trabajen e inviertan
para ganar.

Un poco de historia

Durante la era de caza y recoleccion en
la evolucion humana, las personas
vivian en tribus y, en general, todos eran
iguales. Aun el jefe de la tribu vivia de
manera similar al resto: no contaban con
aviones Lear, propiedades



multimillonarias ni indemnizaciones por
despido.

En la era agricola, se conform6 una
sociedad dividida en dos clases: el rey y
sus amigos ricos en una, y todos los
demas (los campesinos que trabajaban
para el rey) en la otra. Por lo general, el
rey era duefio de la tierra. Los
campesinos la trabajaban y pagaban al
rey una especie de impuesto dandole una
parte de sus cosechas. No tenian
propiedades: la realeza poseia todo.

En la era industrial, nacio en Estados
Unidos la clase media moderna, asi
como la democracia.

Los padres fundadores de Estados
Unidos quedaron tan impresionados por
las cinco tribus de la Confederacion de



Iroquois, —que habitaba en la actual
Nueva Inglaterra—, que adoptaron la
organizacion tribal como modelo para
nuestra democracia. Dicha organizacion
contemplaba la eleccion de
representantes, de camaras alta y baja, y
de una suprema corte (conformada
exclusivamente por myjeres).

Mientras los fundadores de Estados
Unidos imitaban la democracia de los
iroquois, y florecia una poderosa clase
media y la sociedad democréatica, en
Europa las ideas de democracia y clase
media se consideraban utdpicas.

Actualmente, en la era de Ia
informacion, la clase media y el
capitalismo democratico estan



muriendo. A diferencia de otras épocas,
hoy existe una brecha enorme y creciente
entre ricos y pobres. ;Volveremos a la
era agraria, en la que no habia
democracia y solo existian dos clases, o
evolucionaremos a una nueva forma de
capitalismo y democracia?

Se avecinan problemas

Asi  como apenas hemos tomado
conciencia de los efectos del
calentamiento  global, solo ahora
reparamos en los efectos de la
desaparicion de la clase media.
Actualmente, la mayoria de
clasemedieros se sienten seguros Yy



satisfechos; no ven que se avecinan
problemas.

Se sienten seguros porque creen que
su gobierno se hard cargo de ellos; no se
dan cuenta de que no hay mucho que éste
pueda hacer para protegerlos. Los
gobiernos, incluso el estadounidense, no
pueden proteger a sus pueblos como en
otro tiempo sencillamente porque ahora
los problemas son globales. Por
ejemplo, el precio del petroleo depende
de paises en los que Estados Unidos no
tiene injerencia. El terrorismo no es una
pugna contra naciones, sino contra las
ideas. Un terrorista puede atacar en
cualquier lugar y desaparecer entre la
gente. Y la globalizacion, que provoca
la pérdida de tantos empleos en Estados



Unidos, es un problema generado porque
ciertas empresas multinacionales estan
volviéndose mas ricas y poderosas que
muchos paises. A la globalizacion
también ha contribuido internet, que
permite la comunicacidn instantdnea con
cualquier lugar del mundo en el
momento que se desee.

En el ambito nacional, asi como los
ambientalistas han notado la extincion
de ciertas especies de animales como la
rana, los economistas observan la
desapariciéon de las pensiones y los
servicios médicos para las clases media
y baja. En pocos afios, la generacion
nacida durante la mayor explosion
demografica de la historia, la de la



posguerra, empezara a jubilarse, y la
mayoria de los gobiernos no tiene
recursos econdmicos para cumplir sus
promesas y satisfacer sus necesidades.

Hombres de negocios, no politicos

Las personas esperan que los
funcionarios de gobierno que han
elegido resuelvan los crecientes
problemas que afectan a las clases
media y baja. Donald Trump y Robert
Kiyosaki no son politicos (aunque hay
un importante movimiento en favor de la
candidatura presidencial de Donald);
ellos escriben este libro en su calidad
de empresarios, inversionistas y



educadores.

Ellos no prometen resolver tus
problemas; lo que pretenden es que no te
vuelvas victima y los superes. No
esperes que los politicos y funcionarios
de gobierno ofrezcan soluciones. No
pienses que tienes derecho a una vida
segura, prospera y saludable. Donald y
Robert desean que seas rico vy
contribuyas a la soluciéon de los
problemas que enfrentan nuestro pais y
el mundo.

Este libro no es un manual

Cuando de dinero se trata, muchas
personas quieren que se les diga qué



hacer exactamente; suelen formular
preguntas especificas como: Tengo 25
mil dolares, ;jqué debo hacer con ellos?
Si dices a una persona que no sabes qué
hacer con tu dinero, estara encantada de
decirtelo: te dird que se lo des a ella.

Este libro no es un manual. Donald y
Robert no te dirdn en qué invertir; te
dirdn qué piensan, cOmo obtienen
ganancias y cual es su perspectiva del
mundo del dinero, los negocios y las
inversiones.

Un asunto de vision

La mayoria de los millonarios no
quieren que sepas lo que saben, ni sus



secretos para ser ricos, pero Donald y
Robert son diferentes: ellos desean
compartir sus conocimientos contigo.

Una de las caracteristicas del
liderazgo es la vision. Este libro trata
sobre la visidn; su objetivo es que veas
lo que la mayoria no ve, a través de los
ojos de dos hombres que han ganado (y
ocasionalmente perdido) en el juego del
dinero. Queremos que seas rico trata
sobre como piensan estos hombres y por
qué. A través de sus ojos obtendras
informacion para mejorar tu futuro
financiero.

Una advertencia



En el mundo del dinero hay otra palabra
que se utiliza  frecuentemente:
transparencia.  Transparencia  tiene
muchas acepciones, pero tres son
pertinentes en este libro:

1. Franqueza, sinceridad.

2. Algo tan fino que se puede ver a
traves de €l.

3. Claro, evidente.

Las personas desean mayor vision para
ver por si mismas y tomar sus propias
decisiones. Debido a que nuestro
sistema educativo no imparte educacion
financiera, las personas no pueden ver.
Si no pueden ver, no hay transparencia.
Debido a la falta de vision vy



transparencia, la persona que quiere
invertir da su dinero para que otro lo
invierta. Siguen ciegamente el consejo
de trabajar duro, ahorrar, invertir para
el futuro en fondos de inversion vy
diversificar. Trabajan duro y siguen este
consejo porque no pueden ver.

Una advertencia: si crees que trabajar
duro, ahorrar, invertir para el futuro en
fondos de inversion y diversificar es un
buen consejo, quiza este libro no sea
para ti.

Donald y Robert no invierten en
fondos de inversion porque a las
compafiias que los manejan no se les
exige transparencia; no estan obligadas a
revelar sus gastos reales, y como la
mayoria de los inversionistas amateurs



no pueden ver, esto no les preocupa. Los
inversionistas  profesionales  como
Donald y Robert exigen transparencia en
todas sus inversiones.

Aunque el consejo de ahorrar e
invertir en fondos de inversion puede
ser adecuado para las clases media y
baja, no lo es para quienes desean ser
ricos. Este libro te permitira ver a través
de los ojos de dos millonarios y
observar un mundo al que pocos tienen
acceso.

Como influye la historia en el momento
actual

Este libro también examina la manera en



que la historia ha provocado esta
situacion de emergencia financiera.
Algunas fechas importantes:

1971. Nuestro dinero dejo de ser dinero y
se convirtio en medio de cambio al perder
el respaldo del oro. Ese ano, el ahorro se
volvié una idea obsoleta y un mal consejo
financiero. Actualmente, la clase media
tiene muy poco en ahorros. ;/Se debe a
que saben que el ahorro es una idea
obsoleta?

1973. Ao de la primera crisis petrolera.
Fue un problema politico. Sin embargo, la
crisis petrolera actual es un problema
econdmico, de oferta y demanda, que nos
afectara a todos. Algunos nos haremos
mas ricos, pero la mayoria seremos mas
pobres como resultado de la escasez de



este recurso. ; Como te afectara la crisis
petrolera actual?

1974. Se aprueba en Estados Unidos la
Ley de Seguridad de Ingreso para el
Empleado Retirado (ERISA, por sus siglas
en inglés). Con el tiempo, ERISA se
convirtié en lo que hoy conocemos como
planes 401(k). Pocos cambios legislativos
han impactado a tantas personas como
¢ste. El 401(k) era originalmente una
oscura fraccion del régimen tributario
estadounidense, creada para gerentes y
ejecutivos de altos ingresos que buscaban
la manera de ahorrar algunos dolares mas.
Luego de que el Departamento del Tesoro
estadounidense determind, en 1981, que
todos los trabajadores podian usarlo, se
convirtié6 en una revolucion en cuanto al
ahorro para el retiro. El problema es que
el 401(k) es un plan de ahorro, no un plan



para el retiro. Muchos trabajadores que
tienen 401 (k) no tendran suficiente dinero
para jubilarse simplemente porque el
401(k) fue disenado para ejecutivos de
muy altos ingresos, no para trabajadores
de salarios modestos. En pocas palabras,
el plan de ahorro 401(k) no es adecuado
para 80 por ciento de los trabajadores, en
especial para quienes ganan menos de 150
mil dolares al afio. Millones de
trabajadores clasemedieros descenderan a
la clase baja a pesar de contar con el plan
401(k). s Tienes un plan 401 (k)?

1989. Cae el Muro de Berlin y se
constituye la red informatica mundial. En
otras palabras, fracasa el comunismo, un
sistema  econdmico disefiado  para
proteger a los trabajadores, y el mismo
afio entramos en la era de la informacion.
De un dia para otro muchos jovenes se



hicieron millonarios y multimillonarios
gracias a internet, mientras los
trabajadores de la generacién baby-
boom[**] perdian sus empleos.

Muchos empleados mayores deben
trabajar para otros mas jovenes porque sus
conocimientos  técnicos no  estan
actualizados. En vez de recibir aumentos
de sueldo, como en la era industrial, son
despedidos porque sus conocimientos son
obsoletos. ;Tus conocimientos son
obsoletos?

1996. Se aprueba la Ley de Reforma de las
Telecomunicaciones, la cual permitié que
el mundo se conectara a través de cables
de fibra optica y facilité la globalizacion.
Debido a esto, los trabajos de oficina
pudieron exportarse; ahora conviene
contratar ~ programadores, médicos,
abogados y contadores en paises donde los



honorarios por estos servicios son mas
bajos, debido al menor costo de la vida.
¢ Trabajas en un campo que puede ser
transformado por la fibra optica?

2001. China fue admitida en la
Organizacion Mundial de Comercio
(OMCQ). En la actualidad, Estados Unidos y
muchos otros paises occidentales (los del
Grupo de los Ocho entre ellos) son mas
consumidores que productores. Esto
provoca un grave desequilibrio en la
balanza comercial, y estd acabando con
nuestras fabricas.

Muchos negocios pequefios no pueden
competir contra compafiias como Wal-
Mart, que trabaja directamente con
fabricas chinas.

Hoy, la clase media de Estados Unidos
y otros paises occidentales esta
desapareciendo, mientras las de China e



India crecen. ;Consumes  productos
fabricados en el extranjero?

2004. Durante los debates sostenidos por
Kerry y Bush, se hablo de la pérdida de
empleos en Estados Unidos a causa de la
subcontratacion en el extranjero, pero hay
un problema mas grave que ambos
candidatos evadieron: el monto de la
deuda externa estadounidense.

Se discute mucho acerca de los
inmigrantes ilegales en nuestra fuerza de
trabajo, pero hay un problema migratorio
mas grave del que no se habla: el monto de
capital extranjero que sostiene a Estados
Unidos a flote. En 2004, 44 por ciento de
la deuda publica pertenecia a extranjeros.
Ningin pais importante habia incurrido
jamas en un nivel similar de deuda externa.
Estados Unidos no tiene fondos para
pagarla, y el monto de deuda que el mundo



puede tolerar tiene un limite. ;Puedes
pagar tus deudas personales?

Este no es un libro politico; aqui no se
culpara a republicanos, democratas,
liberales ni conservadores. Este libro
trata sobre el dinero, la educacion
financiera y las consecuencias de la falta
de educacion financiera y de gestion del
dinero. Trata sobre como protegerte de
la mala administracion del dinero en el
pais. Los problemas actuales rebasan la
capacidad gubernamental para
enfrentarlos. Tal vez por eso nuestros
politicos evitan hablar de los
verdaderos problemas.

Estados Unidos tiene el nivel de vida
mas alto del mundo, pero para



alcanzarlo nos hemos convertido en el
pais mas endeudado del planeta. El
dolar estadounidense es la moneda
utilizada como reserva a nivel mundial
y, hasta ahora, el mundo nos ha
permitido imprimir cuantos dolares
hemos querido. ;Se trata de un cuento de
hadas o de una pesadilla? Donald vy
Robert no creen que esta fantasia dure
mucho; creen que estd proxima una
correccion a gran escala. Por desgracia,
las clases media y baja seran las mas
afectadas. Por eso quieren que seas rico.

No es un libro para cambiar al mundo

El presente libro no aclara qué cosas



hay que hacer para cambiar el mundo,
sino sobre lo que debe cambiar en ti
para que no seas victima de un mundo en
constante transformacion. El mundo
cambia rapidamente. Los politicos y la
burocracia  gubernamental no  se
transforman con la rapidez necesaria
para proteger a los ciudadanos de estos
cambios.

Hace poco se anunci6 que Bill Gates
y Warren Buffett se wunieron para
resolver algunos de los problemas mas
apremiantes del mundo. Esto es
encomiable, pues el dinero puede
resolver muchas de nuestras
dificultades, como el hambre, Ia
vivienda y, con suerte, enfermedades
(como el cancer y el sida).



El dinero no puede resolver la pobreza

El Unico problema que el dinero no
puede resolver es la pobreza. La
pobreza tiene muchas causas, y una de
ellas es la falta de educacion financiera.
Intentar resolver la pobreza con dinero,
solo provoca que haya mas personas
pobres y que los pobres continien como
estan. Por eso Donald y Robert son
maestros: saben que la verdadera
solucion a la pobreza mundial es la
educacion financiera, no el dinero. Si el
dinero pudiera resolver la pobreza,
donarian el suyo. Pero como no es asi,
donan su tiempo y conocimientos.



Ademas, una parte de las ganancias
generadas por este libro seran donadas a
organizaciones no lucrativas  que
imparten educacion financiera.

Conforme tu educacion financiera
aumente reconocerds oportunidades por
todas partes. Una vez que seas rico, tal
vez decidas también ayudar a cambiar el
mundo. Es lo que Donald Trump y
Robert Kiyosaki han elegido, por ello
han unido sus fuerzas para compartir
contigo lo que saben.

En este libro escucharas las voces de
dos hombres con antecedentes,
perspectivas y voces diferentes. Robert
es un narrador y utiliza frecuentemente
el didlogo en su escritura. Donald es
directo y conciso: utiliza el menor



numero de palabras posible.

(Eres capaz de leer este libro con la
mente abierta? Si es asi, veras a través
de los ojos de estos hombres exitosos, y
expandiras tu concepcion del dinero y
de lo que puede ser tu futuro financiero.

Por tu futuro de libertad financiera,

SHARON LECHTER



Si, creamos una republica casi perfecta pero,
Jserdn ellos capaces de mantenerla,

o en su regodearse en la opulencia

se olvidardn de la libertad? La abundancia
material sin cardcter es el camino

seguro a la destruccion. En verdad temo por
mi pais

cuando reconozco que Dios es justo.

THOMAS JEFFERSON



Parte 1

Por qué Donald Trump y
Robert Kiyosaki escribieron
este libro

Por muchas razones, era casi imposible
que Donald Trump y Robert Kiyosaki se
conocieran y escribieran un libro en
coautoria. Donald Trump es de Nueva
York (la capital financiera del mundo),
proviene de una familia rica y es un
millonario que empez6 a ganar dinero a



corta edad. Robert Kiyosaki crecid en
Hawai (la capital turistica del mundo),
proviene de una familia de clase media
y se hizo millonario en una etapa muy
posterior de su vida.

Aunque ambos son libres
financieramente y ya no tienen que
trabajar, han decidido hacerlo mas duro
que nunca. Aunque no se mueven en los
mismos circulos, hay algo que los une:
tienen las mismas preocupaciones.

Donald y Robert venden millones de
sus libros en todo el mundo, y cada uno
pudo escribir otro bestseller por su
cuenta. ;Por que¢ decidieron hacerlo
juntos? Seguramente has visto muchas
veces sus obras en librerias. Quiza las
compraste, quiza no, pero, ;no te parece



extrafio que estas dos superestrellas se
unieran para escribir un libro? jTal vez
lo hacen para llamar tu atencion! Asi de
importante es.

La Parte uno de este libro contiene los
recuerdos de Donald y Robert sobre
cOmo se conocieron y por qué
decidieron realizar este proyecto.



Capitulo 1

Un millonario conoce a un
multimillonario

El recuento de Robert

Chicago, 6 de noviembre de 2005
Domingo por la tarde. Decenas de
miles de personas asisten a una gran
exposicion de bienes raices organizada
por The Learning Annex en Chicago. Fl
centro de convenciones esta lleno de



exhibidores, anuncios de inversiones y
oportunidades para enriquecerse. En
aulas mas pequefas, los instructores
comparten su conocimiento y sabiduria
sobre como los asistentes pueden
amasar sus propias fortunas. El
cavernoso centro esta inundado de un
rumor  contagioso.  Todos  estian
emocionados por lo que aprenden y por
como pueden cambiar su destino
financiero.

Tras bambalinas, en la enorme sala
donde trabajan los equipos de
produccidén, se siente una emocion
distinta, silenciosa, eléctrica. Una
limusina larga y negra se detiene y las
personas comienzan a murmurar: “jYa
estd aqui! jYa llegdb Donald Trump!”



Yo estoy con mi compafiera y
coautora, Sharon Lechter, en el salon
verde, una habitacion privada donde los
conferencistas principales esperan antes
de subir al escenario, por lo que no
presencio la llegada de la limusina. Pero
cuando veo a dos policias cruzar la
puerta del salon verde, descubro que
Donald Trump esta a punto de entrar.
Salgo apresuradamente para abrirles
paso a ¢l y a sucomitiva.

Desde fuera del salon verde observo
una figura alta e imponente bajar de la
limusina. No puede ser otro que Donald
Trump, cuya silueta es conocida en todo
el mundo gracias al programa E/
aprendiz.  Los  afortunados  que



contabamos con pases para estar tras
bambalinas, formamos espontdneamente
dos filas. Como si hubiera sido
preparado, Donald Trump camina entre
las dos  hileras de admiradores,
sonriendo y asintiendo con la cabeza. Es
un saludo reservado para la realeza y
jefes de estado. Si hubiéramos estado en
Hollywood, habria alfombra roja.

Bill Zanker, fundador y presidente de
The Learning Annex, recibe a Donald, lo
conduce al salon verde y cierra la
puerta.

“;Dios mio!”, dice asombrada una
joven. “iEs mas imponente en la vida
real!” “;No puedo creer lo alto que es!”,
dice una mas. “;Viste su cabello?”,
pregunta otra. Casi todos los hombres



del grupo permanecemos en silencio.

La puerta del salon verde se abre de
repente. Quienes alcanzan a mirar dentro
ven a Donald hablar con los reporteros.
Bill Zanker sale y se me acerca. “;Estas
listo para presentar a Donald?”, me
pregunta. “El Robert Kiyosaki de Padre
Rico presentando a Donald. El publico
esta encantado.”

Donald Trump sale del salon verde y
se dirige a donde Bill y yo estamos.
Luego de unas palabras en privado con
Bill, Donald voltea hacia mi y dice:

—Hola de nuevo. ;TG me vas a
presentar?

Yo asiento con la cabeza.

—Genial. Veo que sigues en la lista



de bestsellers de The New York Times.
Es impresionante.

Luego, bajando la voz un poco, me
dice:

—Quiero hablar contigo de algo.
(Tienes tiempo ahora?

—Por supuesto.

—Ta eres el autor nimero uno en
finanzas personales, y yo soy el autor
niumero uno en negocios. Deberiamos
escribir un libro juntos. ;Qué te parece?

Atonito por la oferta, me quedo sin
habla.

—Es una gran idea —dice Bill
Zanker llenando el vacio creado por mi
silencio—. Definitivamente seria un
bestseller.

Finalmente me repongo y, débilmente,



contesto:

—Gran 1dea. Hagamoslo.

S¢ que Donald no acostumbra dar la
mano, asi que le extiendo la mia para
comprobar si habla en serio acerca del
libro. Asi es, y nos damos la mano.
Entonces, Donald voltea hacia Keith, su
imponente guardaespaldas, y le dice:
“Dale a Robert mi tarjeta”.

De repente, Keith, el guardaespaldas
de 1.90 metros de altura, deja de ser una
figura intimidante, sonrie, saca un
tarjetero de oro y me extiende una tarjeta
de presentacion de Donald Trump.

—Llamame la proxima vez que vayas
a Nueva York y armamos el libro. Te
presentar¢ a Meredith. Ella nos ayudara



en el proyecto.

En ese momento presento a Donald y
Sharon y, una vez mas, nos damos la
mano.

Es hora del espectdculo; me doy la
vuelta y me dirijo al escenario del saldn
principal, donde mas de 24 mil
admiradores de Chicago esperan a
Donald Trump. Tan pronto termino mi
breve  presentacion, empieza  a
escucharse el tema del exitosisimo
programa El aprendiz; miles de globos
dorados caen del techo, y la multitud
estalla en aplausos mientras Donald
Trump sube al escenario.

El largo regreso a casa



En el viaje de regreso de Chicago a
Phoenix empiezo a asimilar la realidad
de aquel apreton de manos. “;Quién soy
yo para escribir un libro con Donald
Trump?”, me preguntaba una y otra vez.
“.Y de qué vamos a escribir?”

—(Qusta una manta? —me pregunta
la azafata sacandome bruscamente de mi
confusion.

—No, gracias —respondo con una
sonrisa.

Tan pronto se fue la azafata, surgio
una idea en mu cabeza: ‘“Podriamos
escribir sobre bienes raices”.

Con ese pensamiento respingd mi
critico interno, quien me habia torturado
desde que me propusieron la idea del



libro. El critico preguntaba cinicamente:
“/Tu y Donald Trump escribiendo un
libro sobre bienes raices? En el mundo
de bienes raices, Donald Trump esti en
las ligas mayores y ti en las menores. El
construye rascacielos en Nueva York;
Jqué  tienes ta? Algunos edificios
residenciales, unas cuantas
construcciones comerciales de pocos
pisos y algunas tierras. Ademas, ¢l es
multimillonario y ti s6lo millonario”.
Hasta ese momento me sentia bastante
satisfecho con lo que habia alcanzado en
mi vida, pero al considerar escribir un
libro con Donald Trump, mis €xitos y
logros me parecieron pequeilos e
intrascendentes. En vez de sentirme
honrado porque Donald Trump me habia



pedido escribir un libro con €1, me
sentia miserable. “;De qué podriamos

escribir?”, me preguntaba
incesantemente mientras el avidén volaba
de Chicago a Phoenix.

Dos largas semanas

Aunque Donald me pidié llamar a
Meredith Mclver, quien él queria que
coordinara el libro, no lo hice de
inmediato. Finalmente, al cabo de dos
semanas, Bill Zanker 11lamo6 desde Nueva
York y me pregunt6:

—¢Ya hablaste con Donald?

—No.

—¢Por qué?



—Por  “gallina> —Ile contesté
imitando los sonidos de esa ave—.
Ademas, ;de qué vamos a escribir? Los
dos somos empresarios y los dos
invertimos en bienes raices, pero sus
estados financieros tienen bastantes mas
ceros que los mios.

—Oh, por favor —dijo Bill—. Has
vendido mas de 26 millones de
ejemplares de tus libros. Te conocen en
todo el mundo. Has estado en la lista de
bestsellers de The New York Times
cinco anos. jCinco afos! Solo otros tres
libros han durado tanto. No te
subestimes. Ambos venden millones de
ejemplares.

—Si —respondi timidamente—, pero



aun asi, ¢l tiene mas ceros y mas comas.
Sus edificios son mas altos. Tiene un
programa de éxito en la hora de mayor
audiencia. Ambos jugamos golf, pero ¢l
es duefio de los campos. ;|De qué vamos
a escribir?

—Robert, solo llama a Meredith y lo
descubrirds —dijo amablemente Bill—.
S6lo hablale. Esta esperando tu llamada.
Marcale ahora.

—Est4 bien, esta bien —respondi—.
La llamar¢ ahora.

Y antes de que perdiera el valor,
colgué con Bill y marqué el nimero de
Meredith.

—Hola, estas hablando con Meredith
Mclver.

Asi naci6 este libro.



La sala de juntas

12 de diciembre de 2005

Fui a Nueva York parar grabar un
programa de television para la PBS y
para una cita con Yahoo! Finance. Como
iba a viajar a Nueva York de todos
modos, Meredith y yo acordamos
reunirnos para buscar el tema perfecto
para el libro. El 12 de diciembre, mi
esposa Kim y yo tomamos un taxi hacia
la oficina de Donald Trump, y no so6lo a
su oficina: a su edificio de oficinas.

Quienes han visto El aprendiz estaran
familiarizados con el recibidor dorado
de la Torre Trump en la famosa Quinta



Avenida de Nueva York. Parado en la
acera como un pueblerino, me incliné
hacia atrds mientras mi vista trepaba a
las alturas, piso tras piso, hasta que mis
ojos alcanzaron finalmente el punto
donde el edificio y el cielo se
encuentran. La Torre Trump es, sin lugar
a dudas, mucho mas grande que
cualquiera de los edificios que Kimy yo
poseemos. Aunque habia pasado frente a
ella muchas veces, me parecia mucho
mas alta ahora que iba a entrar para
reunirme con Donald Trump en persona.

Estar en la Quinta Avenida me trajo
muchos recuerdos. Recordé haber
alzado la vista para ver edificios como
¢ste la primera vez que estuve en Nueva
York, para iniciar cursos en la Merchant



Marine Academy, en 1965. Yo era un
humilde y joven hawaiano que visitaba
por vez primera la gran ciudad, y no se
me hubiera permitido entrar en edificios
como ¢ste. En aquella época estaba de
moda la pelicula E/ graduado, y mis
amigos y yo ronddbamos la zona con la
esperanza de encontrar a nuestra sefiora
Robinson.

Ahi estaba yo, 40 anos después,
invitado por Donald Trump a su oficina
y a su edificio. En ese instante hice un
importante recuento de mi vida.

La mayoria de las personas me
considera muy exitoso; he ganado y
perdido millones de dolares siguiendo
los principios que comparto en los



libros de la serie Padre Rico. Pero
estando ahi, frente a la Torre Trump,
descubri de golpe cuan lejos habia
llegado. Fue un sentimiento increible.
Recordé una de las frases favoritas de
Donald: “jPiensa en grande!” Por el
simple hecho de estar parado frente a
ese edificio, me di cuenta de que mi
pensamiento era mucho mas grande ese
dia que cuando fui a Nueva York por
vez primera. “jVaya!”, dije en voz alta.
Kim simplemente apretd mi mano.
Respiré¢ profundo y entré con Kim a la
Torre Trump. Nos dirigimos a los
elevadores, donde nos abordaron unos
guardias de seguridad. Una vez
registrados, entramos al elevador vy
subimos a uno de los pisos mas altos,



donde Donald dirige su imperio.

Si  has wvisto El aprendiz, estas
familiarizado con la entrada a la oficina
del sefior Trump, y con la atractiva
recepcionista que cuida la puerta. (Un
dato para los curiosos: Donald mand6
construir una réplica de su oficina unos
pisos abajo de la oficina real, para el
programa de television. En vez de entrar
a su auténtica sala de juntas, baja por el
elevador y entra a la réplica.) Aunque
yo habia visto el programa muchas
veces, nunca, y quiero decir nunca,
pens¢ que un dia yo entraria al mundo de
Donald Trump.

Fue una experiencia extrafia sentir que
estaba en el sef del programa. Mi mente



viajaba una y otra vez del programa de
television a la vida real, y viceversa.

Quien nos recibid primero, una vez
que la recepcionista nos invitd a
sentarnos, fue Keith, el enorme
guardaespaldas de Donald Trump.
Cuando nos vio, nos saludo
calurosamente, como si fuéramos viejos
amigos. Se sentd junto a nosotros y nos
hizo sentir en casa. Me sorprendi6 cudn
simpatico fue al hablarnos de su
ocupacion anterior, detective en Nueva
York, y su trabajo actual como
guardaespaldas personal de Donald.
Estuvo con nosotros, nos ofrecio agua y
nos hizo compafiia hasta que la puerta de
la oficina principal se abri6o y entro
Meredith.



Meredith es la clasica joven ejecutiva
de la ciudad de Nueva York: una
atractiva mujer que podria sentirse en
casa en Londres, Paris, Sydney, Tokio,
Toronto o Pekin. Extendi6 la mano y nos
sonrid calidamente diciendo: “Me da
mucho gusto conocerlos al fin”.

Luego de agradecer a Keith su
amabilidad, Kim y yo seguimos a
Meredith y cruzamos las puertas de
cristal para llegar a la sala de juntas, la
auténtica. Mientras nos sentdbamos,
recordé de nuevo escenas del programa
de television, con los candidatos a
aprendiz sentados frente a Donald y sus
consejeros. Yo pensaba en silencio:
“;Qué haces aqui? ;Como llegaste a este



lugar?” (En realidad, mis palabras
fueron: “;Qué (pitido) hago aqui?”, v,
“;Como (pitido) llegué a este lugar?”
Estoy seguro de que mas de un aprendiz
ha pensado 1o mismo.

Luego de charlar unos minutos,
Meredith pregunt6:

—De qué te gustaria escribir?

—Bueno, me preocupa mucho la
pobreza ——contesté—. Creo que
podriamos escribir sobre lo que
haremos para terminar con ella. El titulo
podria ser ‘“Para terminar con la
pobreza”.

Meredith asintio con la cabeza.

—Ese podria ser un buen tema.

—También me preocupa que los ricos
son cada vez mas ricos y que Estados



Unidos, como pais, es cada vez mas
pobre. Podriamos escribir sobre la
desaparicion de las clases media y baja,
de como los trabajos mejor pagados se
importan de China e India. Asimismo,
desde hace mucho me preocupa la
desaparicion de las pensiones y la
bancarrota de la Seguridad Social y
Medicare, ahora que los baby boomers
empiezan a jubilarse.

—AIl sefior Trump le preocupan los
mismos problemas —dijo Meredith—.
Escribi6 un gran libro al respecto.

—The America We Deserve —dijo
Kim.

—Si —dijo Meredith—. Escribi6
sobre su preocupacion por estos



problemas asi como sobre la amenaza
de ataques terroristas, incluso antes del
11 de septiembre.

—Antes del 11 de septiembre? —
preguntd Kim. Meredith asintié con la
cabeza.

—Dedicé una seccion entera no solo
al terrorismo sino al descontrol de la
deuda publica. Pero no simplemente
sefiala los problemas; también ofrece
sus propias soluciones.

Kim asintié. Le habia encantado ese
libro.

—E]l sefior Trump es mucho mas que
programas de television, desfiles de
belleza, casinos y bienes raices —
continu6 Meredith—. Cualquier persona
interesada en los problemas mundiales y



en su solucion debe leer este libro.
—Definitivamente, tenemos intereses
comunes —dije—. Sin ir mas lejos, nos
conocimos en The Learning Annex.
Hemos sido maestros para esa
organizacion durante afios. Me llama la
atencion que una celebridad tan rica y
famosa como el sefior Trump vaya a
hablar para el publico en general. De
hecho, siempre he querido saber por qué
ensefa. Pero como siempre andamos
con prisa, nunca he podido preguntarle.
—Es un maestro nato —dijo Meredith
—. Lo he comprobado en los afios que
llevo trabajando para €l. Solo piensa en
El aprendiz; cuando Mark Burnett le
presentd la idea del programa, el sefor



Trump insistid en que debia tener un
valor educativo, o no lo haria.

—Es cierto —dijo Kim—. Yo espero
las lecciones de negocios, y me gusta
ver coOmo maneja las diferentes
situaciones. Pero lo mejor de todo es
cuando revela el proceso de
pensamiento detras de sus actos. Me
gusta saber por qué despide a alguien.

—Fl aprendiz es entretenido vy
educativo —dije—. No siento que al
verlo desperdicie mi tiempo. Siempre
aprendo algo practico, algo que puedo
usar.

—Quiza el punto de partida para este
libro sea que ambos son maestros —
intervino Kim—. Después de todo,
ambos son empresarios € inversionistas



en bienes raices. Tu fundaste una
compafiia minera para la extraccion de
oro en China y salio a la Bolsa; también
una para la inversion en bienes raices,
una compafiia minera en Sudamérica
para la extraccion de plata, y una
compafiia petrolera. Muchos saben eso,
tal como saben de la Torre Trump y de
Trump Place.

—Pero no encontré petroleo —dije
sarcasticamente. Kimrié y dijo:

—No todos los negocios tienen éxito.

—Y el sefior Trump no siempre ha
tenido ¢éxito —agregd Meredith—.
También ha tenido sus dificultades.

—Habl6 con mucha franqueza sobre
sus dificultades financieras en The Art



of the Comeback —dijo Kim—. Ese
también fue un gran libro.

Meredith sonri6 y asinti6 con la
cabeza:

—A pesar de sus dificultades
financieras, ambos han sido muy francos
acerca de sus éxitos y fracasos. Dime,
(por qué has sido tan abierto al hablar
de tus problemas financieros?

—Porque quiero que las personas
sepan... asi es como aprendi tantas
cosas. Quiero que las personas sepan
que, ricos o pobres, todos tenemos
problemas financieros.

—iExacto! El sefior Trump piensa
igual. Quiere sinceramente que las
personas aprendan. Por eso comparte
triunfos y fracasos. ;Cuantos millonarios



lo harian?

—No muchos —dije—. La mayoria
de los ricos no quieren que los demas
sepan cOmo se enriquecieron, mucho
menos que conozcan sus fracasos, y eso
incluye a la familia de mi padre rico.

—A qué te refieres?

Miré¢ a Kim y ella me sonrio de
manera tranquilizadora.

—Cuando termin¢ de escribir Padre
rico, padre pobre, llevé el libro a su
familia, y ellos me pidieron que no se
revelara su apellido en el libro, aunque
no decia nada malo de mi padre rico.
Simplemente no querian que nadie
supiera como se habian enriquecido.
Asi, por respeto a su decision, no he



revelado el nombre de mi padre rico.

—¢Y eso te ha causado problemas?
—preguntd Meredith.

—Si —contesté—. Algunos me han
llamado mentiroso porque creen que mi
padre rico no existio.

—Es ridiculo —dijo Kim mostrando
frustracion; era un tema delicado para
nosotros—. Todo lo que Robert hizo es
respetar los deseos de las personas que
quiere. La mayoria de los ricos
prefieren guardarse los secretos de su
éxito.

—Y es ahi donde tu y el sefior Trump
se distinguen de los demas ricos —dijo
Meredith sonriendo—. Ambos son
maestros y desean compartir lo que
saben, a pesar de las criticas.



—(Al  sefior Trump también lo
critican por ensefiar y compartir sus
conocimientos? —preguntd Kim.

—Oh, si, mas de lo que te imaginas
—dijo Meredith—. Muchos creen que
ofrece conferencias, escribe y disefia
productos educativos, como su programa
de television y su juego de mesa, porque
quiere mas publicidad o dinero. Aunque
en efecto gana mas dinero y la
publicidad es buena, su motivacidn
principal es ensefiar y educar. En verdad
quiere que otros sean ricos. Estd muy
preocupado por la situacidn financiera
que enfrenta nuestro pais y nuestra gente;
le inquieta la mala administracion de
nuestra economia y la manera en que



puede afectar al mundo; se pregunta por
qué no se imparte educacion financiera
en nuestras escuelas. Por eso es muy
generoso con sus conocimientos.

De repente, alguien toco la puerta.
Era Rhona, la asistente personal de
Donald.

—FEl sefior Trump estara con ustedes
en cinco minutos, y se disculpa por el
retraso. Le molesta hacer esperar a la
gente, pero estaba en una llamada
telefonica.

—No se preocupe —dije—. Este
tiempo extra con Meredith ha resultado
provechoso.

Rhona se retir6 y Meredith nos
conduyjo fuera de la sala de juntas.
Mientras contemplaba el lujoso interior



recordé los lugares donde yo habia
trabajado.

—Sabes algo? —dije—. Donald y
yo tuvimos padres ricos de quienes
aprendimos y para quienes
frecuentemente trabajamos. En muchos
sentidos, ambos fuimos aprendices en
nuestra juventud.

—Tal vez lo que tienen en comin es
que son maestros y que pueden
convertirse en consejeros del mundo —
dijo Meredith mientras saliamos de la
sala de juntas y cruzabamos el vestibulo
hacia la oficina de Donald Trump.

La mayoria de los ricos no quieren
que los demas sepan como se



enriquecieron, mucho menos que
conozcan sus fracasos...

Yo quiero que las personas sepan...
asi es como aprendi tantas cosas.
Quiero que las personas sepan que,
ricos o pobres, todos tenemos
problemas financieros.

ROBERT T. KIYOSAKI

Encuentro de mentes

—Bienvenidos —dijo Donald
poniéndose de pie tras su escritorio—.
Perdon por hacerlos esperar.

—No te preocupes —dije recorriendo



con la vista su oficina y contemplando
los premios, placas y regalos que ha
recibido de todo el mundo. Detras de su
escritorio estaba el equipo de radio que
utiliza para su programa radiofénico
semanal. Todo era muy impresionante.

Luego de wuna charla preliminar,
llegamos al motivo original de nuestra
reunion.

—Entonces, ;de qué tratara nuestro
libro?

—Creo que todos mnos hemos
preguntado lo mismo —contesté—.
Como hay una enorme brecha entre
nuestras respectivas operaciones de
bienes raices y estados financieros, no
creo que hagamos buen equipo en lo que
se refiere al dinero. Después de todo, tu



eres multimillonario y yo un simple
millonario.

Donald r16 para si.

—Nunca  subestimes  ser  un
millonario. Miles de millones de
personas desearian estar en tu lugar.

—1Lo sé, pero hay una clara diferencia
entre millones y miles de millones.
Después de todo, hay muchos
millonarios en bancarrota.

—(Qué quieres decir exactamente?

—Bueno, todos conocemos a
personas cuyas casas han aumentado de
valor, pero sus ingresos no. Por
ejemplo, un ex compaiiero de la escuela
en Hawai heredd la casa de sus padres
cuando murieron. Como los precios de



los bienes raices han aumentado
inusitadamente y la casa no tiene deudas,
es técnicamente un millonario. Sin
embargo, ¢l y su esposa tienen
dificultades financieras porque ganan
menos de 90 mil dolares anuales. Tienen
tres hijos en la escuela y no saben como
pagaran su educacion universitaria.

—Son ricos en pasivos y pobres en
efectivo —dijo Donald.

—Si, son millonarios en el papel,
pero clasemedieros en la realidad. Si
uno de ellos o sus hijos enferman,
facilmente podrian terminar en la
pobreza.

—Eso ocurre a muchas personas,
especialmente cuando se jubilan y dejan
de trabajar. Si enferman, deben vender



todo soOlo para sobrevivir —agregd
Donald con tono sombrio.

—Y el problema aumentara cuando la
generacion baby-boom se jubile en
algunos afios.

—Si, lo s¢ —dijo Donald—. Incluso
mas que Seguridad Social, Medicare es
la mayor deuda que embarga a nuestro
pais. No sé como se las arreglaran para
pagar la atencion médica, medicinas y
cuidado para la vejez de 75 millones de
nuevos jubilados. Me preocupa la
generacion de mis hijos y coémo hard
para pagar la dependencia financiera de
nuestra generacion en el gobierno.

—Quiza deberiamos escribir sobre
eso —djje.



—Bueno, yo ya escribi sobre eso en
The America We Deserve, aunque este
libro no despertd el interés que yo
esperaba. Creo que es el mejor de los
mios porque trata sobre los problemas
que enfrentamos, no solo sobre coémo
hacerse rico. Pero no vendio6 tanto como
mis otros libros.

—Yo también tengo uno asi —dije—.
Es Rich Dad’s Prophecy , publicado en
2002. Habla sobre la desaparicion del
mercado  bursatil cuando los baby
boomers se jubilen y sobre la
insuficiencia de nuestros planes 401(k).
También trata de como muchos
trabajadores perderan sus pensiones y
jubilaciones en el futuro cercano.



—¢Y no vendid tampoco?

—No; igual que en tu caso, muchos
dijeron que era mi mejor libro, pero las
ventas no reflejaron ese juicio. Lo peor
fueron las publicaciones de Wall Street,
que no creyeron en mis predicciones.

—Qué ocurrid?

—Estuve molesto un tiempo y me
senti frustrado. Pero luego, hace apenas
unos meses, The New York Times
Magazine y TIME Magazine publicaron
en sus reportajes principales
practicamente lo mismo que yo dije en
2002.

—Y qué decian?

Como yo llevaba ambas
publicaciones para el programa de la



PBS, las saqué de mi portafolios. En la
edicion del 31 de octubre de 2005 de
TIME Magazine, el titular de portada
dice: “La gran estafa de la jubilacion”, y
el subtitulo, “A  millones de
estadounidenses que esperan jubilacion
subsidiada les espera una desagradable
sorpresa. Como las corporaciones
saquean el  bolsillo de los
contribuyentes... con la ayuda del
Congreso™.

—iSi! Lei eso —dijo Donald—.
Recuerdo esa parte sobre las
corporaciones que saquean los bolsillos
con ayuda del Congreso. El articulo
decia que los ricos roban legalmente a
los trabajadores, con ayuda del



gobierno.

—Es lo mismo que lei.

—Y, (qué¢ dijo New York Times
Magazine?

Al  hablar sobre la segunda
publicacion, dije:

—Bien, la portada del 30 de octubre
de 2005 dice: “Lamentamos informarle
que ya no cuenta con pension”, y como
subtitulo, “La  siguiente  debacle
financiera de Estados Unidos”.

Donald asintio con la cabeza

—A ti y a mi nos preocupan las
mismas cosas.

—Eso parece. Por eso ensefo,
escribo y disefio juegos de mesa. No es
por el dinero, aunque es bueno. Hay
maneras mucho mas sencillas de



ganarlo. Yo ensefio y disefio productos
educativo debido a wuna profunda
preocupacion. Creo que nuestro pais
esta en problemas, asi como millones de
estadounidenses.

—Yo también —dijo Donald—.
Cuando ti y yo damos conferencias para
The Learning Annex, viajamos durante
dos dias solo para ofrecer una platica.
Es mucho tiempo y energia para una
conferencia de dos horas. Como dices,
hay maneras mucho mas sencillas de
ganar dinero.

Kim y yo asentimos con la cabeza al
mismo tiempo. Kim, quien también
ensefia, agrego:

—Todos ganamos mas y con mayor



facilidad en bienes raices y otras
inversiones, pero enseflar es nuestra
pasion. Es una pasién que nos pone en
esos aviones para volar todo el dia,
quedarnos una noche, ofrecer una breve
platica y volar de regreso a casa. Claro
que no es por el dinero.

Donald estuvo de acuerdo:

—Cuando hablamos frente a miles de
personas en los encuentros de The
Learning Annex, /no sientes compasion
por ellos? Gastan su dinero y ocupan su
tiempo para escucharnos. Aunque
algunos ya son ricos y otros lo seran,
muchos vivirdn en una constante lucha
financiera. Eso me rompe el corazon.

—Tal vez de eso deben escribir —
dijo Meredith—. Quizd las personas



necesitan saber por qué ustedes quieren
que sean ricas, cudles son sus
preocupaciones.

—Y también por qué siguen
trabajando aunque no lo necesitan —
intervino Kim—. Ambos tienen dinero
suficiente pero no pretenden retirarse.
(Por qué no escriben sobre lo que los
mantiene en marcha, lo que en realidad
los motiva? ;No es mas importante la
motivacion que el dinero?

—Bueno, yo ensenio porque me gusta
hacerlo —dijo Donald—. Pero en
verdad estoy preocupado. Ojald me
equivoque, pero creo que Estados
Unidos esta en dificultades financieras;
que la administracion de nuestro



gobierno ha sido pésima. No digo que
sea culpa de los democratas o de los
republicanos, es absurdo culpar a uno u
otro grupo. Temo que la clase media
esta en peligro y estd desapareciendo sin
importar qué partido gobierna. Como he
repetido frecuentemente, temo que
muchos clasemedieros de hoy se
conviertan en los nuevos pobres o, peor
aun, que vayan cayendo poco a poco en
la pobreza, incluso después de afios de
trabajo duro.

—Quiza deberiamos escribir sobre
coOmo acabar con la pobreza mediante la
educacion financiera —dije—. Después
de todo, la ausencia de educacion
financiera nos ha metido en este
embrollo. ;Por qué no dejar que nos



saque de ¢€1?

—Buena i1dea, pero necesitamos que
las personas sepan salvarse a si mismas
antes de pretender acabar con la pobreza
mundial, lo cual puede requerir mucho
tiempo. Necesitamos hacer primero eso,
antes de aspirar a cambiar el sistema
educativo.

Y continuo:

—FEn unos cuantos anos, millones de
baby boomers se jubilaran y el gobierno
debera admitir que no tiene dinero. El
precio del petrdleo estd por las nubes,
nuestro dolar pierde valor, la inflacion
esta fuera de control, y seguimos en
guerra en Medio Oriente. Debemos tener
respuestas ahora para quienes estan



buscandolas; debemos ensefiar a las
personas ahora, no mafiana, a hacerse
ricas o al menos a sobrevivir los
proximos anos.

En ese momento supe por qué
estabamos juntos para escribir un libro.

El recuento de Donald

Conocer a Robert fue una de esas
grandes sorpresas que la vida nos brinda
de vez en cuando. Conocia sus logros, a
saber, que habia vendido millones de
libros y habia permanecido en la lista de
bestsellers de The New York Times por
cinco anos. Estos no son logros
menores. Esperaba que fuera una



persona muy enérgica, intimidante
incluso.

Tuve razon en cuanto a lo enérgico:
de Robert emana una energia positiva
que toca a cuantos estan a su alrededor.
No parece ser algo intencional sino
natural. Eso me impresiond. Lo que me
gand completamente fue que es muy
humilde, muy sencillo, incluso modesto.
(Este es el hombre que ha vendido 26
millones de libros? Increible. Me
pregunté si era una farsa, una fachada, un
papel que representaba por alguna
razon. A veces puedo ser esceptico.

Pronto descubri que Robert era
sincero. Luego de hablar con €l un par
de veces supe que era auténtico y que
disfrutaba ensefiar casi tanto como lo



hago yo. Cuando le cont¢ que la tUnica
razon por la que habia aceptado hacer E/
aprendiz era que tenia un trasfondo
educativo, Robert me dijo: “Donald, ta
eres un maestro, mas que ninguna otra
cosa”. Creo que solo otro maestro podia
descubrirlo.

Hablamos sobre la importancia de la
educacion y menciond el aspecto
didactico de El aprendiz. Asimismo,
comentd que cada semana ¢l y Kim
aprendian algo del programa.

Le pregunt¢ qué emprenderia si
tuviera el ¢éxito garantizado, vy
rdpidamente contestd: “Encontrariamos
maneras de llegar y ensefiar a muchas
mas personas’.



Tal como le comenté en The Learning
Annex en Chicago: yo era el autor
numero uno en negocios y €l el autor
mas importante en finanzas personales.
Juntos tendriamos la gran oportunidad
de llegar a millones de personas, pero
sobre todo, de divertirnos.

Robert comprendid mis intenciones al
instante, y me gustd que quisiera
considerar la propuesta antes de
comprometerse. Yo sabia que era una
persona reflexiva, que haria un examen
introspectivo para tomar la decision
correcta. Cuando nos reunimos en mi
oficina de Nueva York unas semanas
después, lo primero que dijo fue: “Debo
admitir que al principio me senti un



poco intimidado. Tuve una lucha interna:
no sabia si teniamos suficientes cosas en
comun. Pero gan6 la mejor parte de mi,
la que rechaza la autocomplacencia”.
Robert fue honesto consigo y conmigo, y
comprendi por qué sus libros han tenido
ese €xito colosal.

Escribir puede ser divertido pero
exige mucho trabajo, y mi agenda no
permite muchas actividades
extracurriculares, como lo es para mi la
escritura. Pero ansiaba trabajar duro en
algo nuevo, especialmente con alguien
que compartiera mis preocupaciones y
esperanzas.

Emerson dijo: “El educador es quien
hace facil lo dificil”. Y también: “El
conocimiento existe para impartirse”.



Cuando hace afos lei Padre rico,
padre pobre, antes de conocer a Robert,
recuerdo haber pensado que ¢l tenia
talento para facilitar el entendimiento de
las cosas. Es una especie de narrador, y
¢sa es una de las claves para hacer las
cosas accesibles a las personas. Por eso
también es un gran orador, y con
frecuencia se ha dicho lo mismo de mi.
No sé¢ si esa habilidad de cuentacuentos
sea innata, pero nos ha permitido ayudar
a los demas, y utilizar historias para
simplificar temas aparentemente
complejos.

S¢ que al pensar en mi, muchos dicen:
“Ah, el multimillonario”. Es como si me
cerraran la puerta en las narices. Mi



hijo, Don Jr., ha dicho que soy como un
obrero con un gran capital. Ha pasado
mucho tiempo conmigo y sabe que, en el
fondo, soy una persona simple. No es
que sea simplon, pero mi enfoque suele
ser sencillo. Y aunque lo que hago
puede ser muy complejo, también sé
desmenuzar. Nadie comienza con un
rascacielos completo; se empieza con
unos planos y los cimientos. S¢ que las
cosas requieren tiempo y paciencia, y
eso incluye a la educacion.

Si has visto El aprendiz, sabes que
somos duros con los aprendices porque
en la vida real no hay mucho espacio ni
compasion para las excusas. Como dice
el dicho: “La vida no es un ensayo
general”. Es la realidad. Por eso es



necesario correr cierto riesgo si quieres
destacar. Robert y yo deseamos que ese
riesgo resulte menos amenazador y un
poco mas tolerable.

Mis conocidos se sorprendieron al
saber que iba a colaborar con otro
empresario para escribir un libro. A los
empresarios nos gusta tener el control, y
compartirlo no es wuna situacion
atractiva. Pero cuando conoces a alguien
que esta en la misma longitud de onda
que ti en tantos aspectos, se convierte
en un placer. La union nos hace mas
fuertes.

De hecho, una de las debilidades de
muchos visionarios y empresarios es la
incapacidad para comunicar su vision y



metas. El camino puede ser muy
solitario y, el viejo dicho: “No hay
compafiia en la cuspide”, puede ser muy
cierto.

A los empresarios nos gusta intentar
cosas nuevas. Este tipo de colaboracion
fue nueva para Robert y para mi, y creo
que nos hemos enriquecido mutuamente
como educadores, conferencistas vy
personas al juntar nuestras distintas
personalidades para lograr una unidad
de amplio alcance y facil de
comprender. ;De qué sirve tener grandes
conocimientos si no los compartes?

Hay otro detalle divertido: los
empresarios suelen evitar el trabajo en
equipo; quieren tener el control, hacer
las cosas en solitario, conseguirlas por



si mismos, y punto. Al menos es lo que
dicen los expertos al analizar los tipos
de personalidad adecuados para el
empresario. Supongo que Robert y yo no
encajamos en ese molde, pero eso no
nos molesta.

El resultado de este proceso cobro
vida propia y se convirtié en mas que un
simple libro: se transform6 en un
ejemplo viviente de lo que hemos
trabajado y experimentado desde nuestro
primer encuentro hasta el dia que
terminamos el primer borrador. Pronto
se convirtidé en un interés comin ofrecer
educacion financiera a todo aquel que
quiera una vida mejor, en una €poca en
que todos necesitamos estar equipados



financieramente para el futuro. Este
libro es para todo aquel que quiera
avanzar y salir de su zona de
comodidad. No importa si ya eres
millonario o aun no; estas lecciones son
utiles para todos sin importar su actual
situacion financiera.

Espero que aprendas y te diviertas
con este proceso. No hay nada de
aburrido en los negocios, como pronto
descubrirds. Robert y yo tenemos algo
mas en comdn: no nos gusta aburrirnos;
nos gusta actuar. Asi pues, presta
atencion, concéntrate y diviértete.
Queremos que seas rico tiene mucho
que ofrecer. Prepara tu antena vy
permanece en sintonia!



(De qué sirve tener grandes
conocimientos si no los compartes?

DONALD J. TRUMP



Capitulo 2

Nuestras preocupaciones
comunes

La opinion de Robert

Dallas, Texas, 19 de febrero de 2006
Una vez mas es tarde de domingo; la
limusina se detiene frente a la entrada
para participantes en la exposicion de
bienes raices organizada por The
Learning Annex. Una vez mas, la



emocion aumenta y corre la voz: “Ya
lleg6 Donald”. Y una vez mas, la escolta
policiaca entra primero para abrir el
paso, se forman dos hileras y el sefior
Trump camina entre las filas de
entusiastas admiradores.

Luego de transcurrida una hora,
cuando la prensa se ha ido, Donald me
pregunta:

—(Que tan grande es el publico, y
como es?

—Decenas de miles de asistentes, y
son un gran publico. Han venido de
todas partes del mundo para estar aqui
este fin de semana. Estin muy
emocionados y ansiosos por aprender.

Yo también estaba emocionado, pero
por otras razones.



skesksk

Luego de nuestra ultima reunion, yo
habia leido el libro de Donald The
America We Deserve. En ¢l aborda
muchos de los problemas que enfrentan
el pais y el mundo, como el terrorismo,
la deuda publica y los servicios de
salud. Los siguientes fragmentos
provienen del capitulo dedicado a este
ultimo tema:

La Oficina General de la Contaduria del
gobierno de Estados Unidos (GAO, por sus
siglas en inglés), una dependencia
investigadora y neutral del Congreso,
describe un panorama poco halagiiefio:



A diferencia de Seguridad Social, el
programa HI de Medicare sufre un déficit
en el flujo de efectivo desde 1992. Los
impuestos sobre la renta han resultado
insuficientes para cubrir los subsidios y
los gastos del programa. [...] En resumen,
Medicare ha llegado al punto en que
recurre a las reservas publicas, un umbral
que no se espera que Seguridad Social
atraviese hasta 2013.

El programa actual de Medicare es
insostenible en lo econdomico y en lo
fiscal. Esto no es ninguna novedad: los
miembros de su  consejo de
administracion sefalaron a principios de
los noventa que el programa es
insostenible en su forma actual.

En cuanto a las medidas de los politicos
frente a este problema monstruoso,



escribe:

Clinton se plant6 frente al toro pero no se
atrevio a tomarlo por los cuernos. Eludio
las decisiones dificiles que deberan
tomarse mas adelante, cuando, como
senala laGAO, seran mucho mas
dolorosas.

Pero aceptémoslo: Clinton no es el
unico politico que elude asuntos dificiles.
Hace falta una nueva clase de politicos que
impulsen reformas significativas. Se
requieren personas arriesgadas, con
nervios de acero y vision.

A proposito de los servicios de salud
para el largo plazo, afirma:

Hay otro aspecto del tema de los seguros
médicos del que practicamente no se



habla: el que se refiere a la atencion para
el largo plazo. Con la generacioén baby-
boom a punto de jubilarse y sus padres ya
jubilados, es un problema grave.

Unas cuantas cifras nos daran una idea:
el nimero de personas mayores se
duplicard hasta alcanzar los 75 millones
hacia 2030, y el nimero de ancianos en
asilos se aumentara cinco veces.

Ya s¢ lo que diran: “;No se hace cargo
Medicaid de los asilos?” Es una pregunta
que plantean frecuentemente los baby
boomers, quienes creen que sus padres
estan cubiertos y que ellos mismos lo
estaran cuando contraten asistencia para el
largo plazo.

He aqui la respuesta: Medicaid nunca se
pensd como un proveedor de servicios de
salud a largo plazo. Como han sefialado el
senador John Breaux y el diputado
William Thomas: “La creciente demanda



de servicios de salud para el largo plazo
esta llevando a Medicaid a la bancarrota”.

Practicamente uno de cada dos
estadounidenses necesitara algin tipo de
asistencia a largo plazo, pero s6lo uno de
cuatro podra pagar asilos privados, cuyo
costo (en 1999) es en promedio de 41 mil
dolares anuales. S6lo uno por ciento de
los estadounidenses han comprado
seguros de asistencia para el largo plazo,
por lo que la mayoria confia en Medicaid.
De continuar la situacion actual, se
llevaran un gran chasco.

Después de una pequefia contribucion
inicial, Medicaid desaparecerd del mapa y
los recursos del paciente se agotaran hasta
dejarlo en la pobreza. Si los pacientes son
tus padres, todo aquello por lo que han
trabajado a lo largo de su wvida
desaparecerd. Ello puede significar que
alguno quede desprotegido, o puede



representar una carga financiera aplastante
para las familias. El boomer que planeaba
navegar por todo el mundo en su bote
puede terminar vendiendo su auto para
mantener a mama o papa en un asilo
decoroso.

Como ya mencion¢, luego de mi primer
encuentro con Donald supe por qué
estibamos juntos para escribir este
libro. Pero cuando lei The America We
Deserve descubri cuales son nuestras
preocupaciones comunes, comprendi por
qué somos maestros y por qué deseamos
que las personas sean ricas.

skesksk



En la sala verde, aquel dia en Dallas,
tracé el siguiente diagrama:

INGRESO

(F45TOD

ACTIVOS Pasivos Segunidad socal: 10 bllones

Medicare: 62 billones

—72 billones en deuda fuera del
balance? —pregunt6 Donald—. ;Seglin
quien?



—Segun dos economistas —respondi
—. En 1994, Kent Smetters y Jagadeesh
Gokhale computaron laboriosamente la
deuda que tenia nuestro gobierno con su
pueblo ese afio.

—Eso es mucho dinero.

—Es mas que todo el dinero de todos
los mercados de bonos y bursatiles del
mundo. Creo que en 2000, el valor de
todo el capital accionario de los
mercados bursatiles del mundo era de
36 billones, y el valor de todos los
bonos en el mercado de bonos del
mundo era de 31 billones. Debemos a
nuestro pueblo mas que todo el dinero
de los mercados de bonos y bursatiles
juntos.



—Sabia que estabamos mal, pero no
crei que tanto. No podemos pagarlo.

—So6lo si imprimimos mas dinero, lo
que acabaria con los ahorros de todos.
Una posibilidad es la hiperinflacion,
pero eso en realidad no resolveria el
problema; no so6lo desaparecerian los
ahorros sino que las personas con
ingreso